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PROJETO DE DECRETO LEGISLATIVO N°. é /2024, DE 14 DE AGOSTO DE 2024.

Confere o Diploma de Honra ao Mérito
ao Senhor Baker Thalji.

Art. 1°. - A Camara Municipal de Uruguaiana, em conformidade com
o Artigo 138, § 1°, d, do Regimento Interno desta Casa, confere o Diploma de
Honra ao Meérito ao Senhor Baker Thalji, pelos relevantes servigcos prestados a
comunidade uruguaianense.

Art. 2°. - O Diploma de que trata o presente Decreto Legislativo sera
entregue pelo Presidente do Poder Legislativo em Sessdo Solene da Cémara
Municipal de Uruguaiana.

Art. 3°. - O presente Decreto Legislativo entrard em vigor na data de
sua publicacao.

Gabinete do Vereador Egidio Carvalho, em 14 de Agosto de 2024.
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JUSTIFICATIVA

A concessdo desta honraria tem por objetivo demonstrar o
reconhecimento deste Parlamento pelos relevantes servicos prestados pelo senhor
Baker Thalji 2 comunidade uruguaianense. Aos 27 anos de idade, este jovem
empresario demonstra seu empreendedorismo e visdo comercial, gerando emprego
e renda, sendo um dos proprietarios das Lojas Papatudo, em Uruguaiana, com a
Unidade 1, sediada na rua Bento Martins, 3066 (fundada em 2001); e a Unidade 2,
localizada na rua Duque de Caxias, 1871 (fundada em 31 de outubro de 2020).
Liderando um processo de modernizacdo, tornou-se uma loja de departamentos,
consolidada como referéncia comercial em nosso Estado.
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Curriculo da familia baker
Conhecidos como “irmdos Papatudo”, Baker Thalji, 26, e Mohamad Thalji, 27, voltaram de
Palestina, em Jerusalém, aos 15 e 16 anos, respectivamente, em 2012. Na bagagem trouxeram
entusiasmo, vontade de ajudar no negocio da familia e ideias novas. Assim, contribuiram com
vitrine, parceiros, marcas, e muito mais. A meta era uma sé: repaginar a loja Papatudo fundada em
2001 pela mae deles, Nawal Ibrahim Taher. Além de trazer modernizacdo, conquistaram um grande
feito: abertura da segunda unidade no dia 31 de outubro de 2020 em plena pandemia. A Papatudo
iniciou com a proposta de atender o publico de classe C, mas ao longo dos anos, adquiriu bons
produtos, vindos da Irméos Papatudo transformam o “botecdo” na maior loja de departamentos no
interior do estado ESPECIAL POR Stephany Foscarini | Fotos: Divulgacdo Talento e disciplina A
loja vende roupas e calgados para o pablico infantil, masculino e feminino. Artigos femininos estdo
distribuidos em 900 metros no térreo. No segundo andar ha um home center e vende cama, mesa e
banho. A parceria com a Calcados Beira Rio existe ha mais de 10 anos e é fortalecida anualmente.
“Nos ultimos dois anos, fomos os principais clientes deles do Estado. Em 2021, ja efetuamos uma
compra de mais de 16 mil pares. Temos uma relagdo muito boa e préxima. Recebemos a visita do
presidente da empresa, Roberto Argenta. Ele conferiu o que investimos em cima da marca”, ressalta
Mohamad. Apelido caiu na boca do povo Por ser uma cidade pequena e do interior, onde todo
mundo se conhece, sempre foram chamados de “irmdos Papatudo”. Inclusive, os clientes conhecem
por esse nome. O apelido ganhou for¢a mesmo hé dois meses durante uma live, na qual decidiram
usar o nome. “Os clientes ja nos conheciam assim. Agora ficou bem mais conhecido e o pessoal se
identificou. Esta humanizacao nos trouxe proximidade com o cliente. Outro fator que contribui
bastante na construcdo do apelido foi por sermos muito parecidos, apesar de termos 1 ano e 4 meses
de diferenca de idade”, aponta. Conectados com os clientes As redes sociais é algo muito
engracado, define Mohamad. Até ano passado quem cuidava dessa parte, desde tirar foto, entrar em
contato com modelo, responder mensagens e tudo mais era os irmaos. A partir da inauguracdo da
loja nova, contrataram funcionarios para administrar esse segmento. Atualmente a equipe do
marketing é composta por sete funciondrios diretos e quatro externos. Todos variam entre 16 a 18
anos de idade. “Acreditamos no potencial desta geracdo. Geragdo TEC como chamamos. Quem
cuida do site é um gurizdo de 18 anos. Temos gestor de trafico, duas pessoas que s6 cuidam de tirar
foto, postar foto e entrar em contato com modelos. As modelos ja sdo parceiras, mas também damos
espaco para admitirem mais. Ha quatro modelos mensais que vem uma vez por semana. Todas sdo
uruguaienses”, esclarece. Mohamad conta que nao utilizam fotos de internet, pois preferem
humanizar ao maximo para fazer com que os clientes se identifiquem. Assim é possivel alcancar
mais resultados. Os irmaos optaram por ndo ser uma vitrine barata, pois acreditam que a loja tem
que ter algo a mais. Muito além de seguir a loja nas redes sociais para ver produtos e comprar, o
objetivo é dar contelddo de qualidade e diversdo. Na opinido de Mohamad, a situacao ja esta dificil
devido a pandemia, entdo buscam descontrair os clientes. “Outros empresarios e colaboradores ja
nos elogiaram pelos nossos videos. Eu e o Baker somos duas pessoas normais e colocamos a cara a
tapa mesmo. Outro contetido que dd muito resultado envolvem valores de familia e campanha
institucional. Converte mais do que apenas postar um produto”, conclui. O trabalho ndo para por ai,
eles tém o proposito de se tornar a maior rede de lojas do Estado. Onde encontrar Unidade 1 fica na
Rua Bento Martins, 3066, e a unidade 2 fica na Rua Duque de Caxias, 1871. Ambas localizam-se no
Centro de Uruguaiana e tem apenas 300 metros de distdncia uma da outra. Lojas Papatudo
@!lojaspapatudo (55) 3411-8906 Beira Rio. Também passou a atender as classes A e B. Estes foram
fatores que ajudaram na decisdo da inauguracéo da nova loja. Mohamad explica que a matriz tem
300 m? e 10 colaboradores e vendia de tudo, o famoso “botecao” como era falado antigamente. J4 a
segunda unidade tem 1700 m? e 40 colaboradores. Hoje se transformou em uma loja de
departamentos. “Enfrentamos um momento de resisténcia por ser uma empresa familiar. Foi um
desafio porque ouviamos ‘sempre deu certo assim’. Como se nio bastasse, quando estdvamos
reformando o segundo estabelecimento, aconteceu o primeiro fechamento por conta da pandemia
em abril de 2020. Mesmo assim decidimos continuar.




